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Kap. 1. Verbraucherbaushalte

§ 1. Begriffie und Beziehungen
1. Begriffe

,Verbraucherhaushalte’, kurz ,Haushalte, sind Wirt-
schaftseinheiten (Wirtschaftssubjekte, Entscheidungsein-
heiten) des Bezugs und der Verwendung von Einkommen.

Haushalte beziehen Einkommen fiir Leistungen an Un-
ternehmungen, an den Staat und an andere Haushalte;
Einkommen wird also nicht im Haushalt erwirtschaftet,
sondern flieft von auflen zu (Eucken: Modell des ,Haus-
halts der reinen Verkehrswirtschaft®). Einkommen wird
verwendet zum Kauf von Giitern und Leistungen als
,Verbrauch und zur Vermdgensbildung als ,Sparen‘. —
Zu den ,Leistungseinkommen® kommen ,Transfereinkom-
men‘ (Renten, Zinsen von Staatsanleihen) hinzu, entspre-
chend in der Verwendung des Einkommens Transferzah-
lungen (Steuern, Beitrige zur Sozialversicherung). Vgl
die Begriffe der Sozialprodukt-Rechnung, Bd. I Kap. IIL

Aus diesen Bestimmungen folgt:

1. Leistungen innerhalb des Haushalts werden nicht zur Pro-
duktion und daher nicht als Beitrige zum Sozialprodukt ge-
rechnet, wohl aber Leistungen an den Haushalt durch Haus-
angestellte, Arzte etc.

2. Ebenso gehdren dauerhafte Giiter im Haushalt nicht zum
Bestand an Kapital der Volkswirtschaft; alle von Haushalten
gekauften Giiter zihlen zum Verbrauch der betrachteten Periode.

3. Daher erfolgt das Sparen und die Vermégenshaltung der
Haushalte nicht durch Beschaffung von Giiterbestinden, son-
dern hat die Form von Eigentums- bzw. Forderungsrechten
gegeniiber anderen Wirtschaftseinheiten. Als Ausnahme zihlen
Eigenheime zum Vermdgen, deren Mietwert also zum Einkom-
men der Haushalte.

4. Sind in der Realitit ,Unternchmungen“ und ,Haushalt“
eine Einheit, so wird doch rechnerisch die einkommenbildende
Produktion von der Einkommensverwendung getrennt: der
~Eigenverbrauch® z. B. von Bauernwirtschaften wird dem Wert
der Produktion zugerechnet. Bei Personalgesellschaften bzw.
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Familienbetrieben wird der ,Unternehmerhaushalt“ als von der
»Unternehmung® unterschieden behandelt.

Solche Definitionen wollen nicht die Realitit mdglichst
zutreffend beschreiben, sondern werden nach analytischer
oder statistischer Zweckmifligkeit gebildet und der je-
weiligen Fragestellung angepafit.

So kann z. B. die Beschaffung dauerhafter Giiter durch Haus-
halte der ,Investierung“ der betrachtcten Periode zugerechnet
werden, wenn deren bei zunehmendem Volkseinkommen stei-
gende Bedeutung im Verhiltnis zu den Investierungen des Staa-
tes und der Unternchmungen gewiirdigt oder die Gesamtpro-
duktion in ,dauerhafte® und ,nicht-dauerhafte* Giiter aufge-
teilt werden soll.

2. Haushalteim Wirtschaftskreislauf

Die obige Begriffsbestimmung dient vor allem der Ein-
gliederung der Haushalte in die Modelle des Wirtschafts-
kreislaufs.

In der Verkehrswirtschaft werden Arten und Mengen der
Produktion nicht autoritativ dem Verbrauchsbedarf (oder
umgekehrt) angepaflt, sondern die Nachfrage der Haus-
halte beeinfluflt iiber die Preisbildung die Verkaufserldse
der Unternehmungen und damit Mengen und Arten des
Giiterangebots. Diese Nachfrage driickt nicht unmittelbar
die Dringlichkeit des Bedarfs aus, sondern den Einsatz der
zur Verfiigung stehenden Kaufkraft. So hingt der Versor-
gungsstand des einzelnen Haushalts von seinem Einkom-
men ab, die Aufteilung der Gesamtproduktion auf Giiter-
arten und -mengen neben den ,Bedarfsstrukturen® auch
von der Einkommensverteilung auf die Haushalte.

Im Wirtschaftskreislauf geht also ein Strom empfan-
genen Einkommens von den Unternehmungen an die
Haushalte (von den sonstigen Einkommensquellen sei zu-
nichst abgesehen). Die Stirke dieses Stromes ist abhin-
gig von der Hohe der Einkommen, bestimmt durch die
Nachfrage der Unternehmungen nach den von den Haus-
halten angebotenen Faktorleistungen, also den unterneh-
merischen Entscheidungen iiber das Ausmafl} der Produk-
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tion. Dabei orientieren die Unternehmungen sich an der
erwarteten Nachfrage nach ihren Produkten. Ein wesent-
licher Teil dieser Nachfrage kommt von den Haushalten
und wird gespeist durch das von ihnen bezogene Ein-
kommen, welches also insoweit an die Unternehmungen
zuriickflieft. Der Rest des Einkommens wird gespart;
der Einflufl des Sparens auf Hohe und Richtung der Pro-
duktion ist verwickelt und wird genauer Analyse bediir-
fen. Jedenfalls zeigt die Kreislaufbetrachtung, dafl es im
Zusammenhang zwischen Einkommensbildung in der
Produktion und Einkommensverwendung durch Haus-
halte kein erstes Glied gibt: die Unternehmungen schaffen
mit der Produktion die Einkommen, welche als Kauf-
kraft die Nachfrage wesentlich bestimmen, und die Hohe
der Nachfrage wiederum ist wichtiger Bestimmungsgrund
fir die Hohe der Produktion.

Der Einfluf} der Verwendung eines gegebenen Gesamteinkom-
mens der Haushalte auf die Produktion wird in den beiden
folgenden Kapiteln getrennt behandelt:

1. Aufteilung des Haushaltseinkommens in Verbrauchsaus-
gaben und Vermégensbildung (,Sparen*) und ihr Einflufl auf
die Aufteilung der Produktion in Verbraudhsgiiter und Ver-
mdgensgiiter (,Investierungen“): ,Verbrauchsfunktion®, ,Spar-
funktion®.

2. Verteilung der Verbrauchsausgaben der Haushalte auf die
einzelnen Verbrauchsgiiter und ihr Einfluf) auf die Preisbildung
und dadurch Produktionsrichtung: ,Nachfragefunktionen®.

§ 2. Die Wirtschaft des Haushalts

1. Der Wirtschaftsplan des Haushalts

Analytisch wird der Haushalt als eine Entscheidungs-
einheit (, Wirtschaftssubjekt“) gefafit: die Gesamtheit der
beschaffbaren und verwendbaren Mittel ist auf eine ein-
heitliche Zielfunktion zu beziehen. Wie es zur Abstim-
mung der Bediirfnisse der einzelnen Mitglieder des Haus-
halts in der Bediirfnisstruktur des Haushalts gekommen
ist, wird nicht erdrtert.
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Der Behandlung des Haushalts als eine Entscheidungs-
einheit entspricht die Zielbezogenheit der Mittelverwen-
dung als durch einen ,Wirtschaftsplan‘ bestimmt. Daf} er
bewuflt aufgestellt und rational durchgestaltet sei, kann
fir die Realitit in der Regel kaum angenommen wer-
den; die ,Rechenhaftigkeit’ wird geringer sein als bei
einer Unternehmung. Anders als durch die Annahme,
daR das den Mirkten zugewendete Verhalten der Haus-
halte in sich konsistent und zielstrebig sei, ihm also eine
Planung zugrunde liege, lassen sich aber analytisch keine
Ableitungen vornehmen.

Da der Haushalt durch Faktorleistungen Einkommen
beschafft und iiber die Verwendung dieses Einkommens
befindet, kann der Wirtschaftsplan unterteilt werden:

a) Beschaffung von Einkommen durch

1. Arbeits- und Dienstleistungen,

2. Leistungen aus Vermégen,

3. Bezug von Transfereinkommen;

b) Verwendung des Einkommens fiir

1. Beschaffung von Verbrauchsgiitern,

2. Vermigensbildung,

3. Transferzahlungen;
¢) Bewirtschaftung des Vermdgens durch

1. Wahl und Verinderung der Anlageform,

2. Verwendung von Vermdgen fiir Verbrauch (Entsparen),

3. Transferierung von Vermdgen.

Leistungen zur Beschaffung von Einkommen werden
in der Regel nicht im Blick auf bestimmte Verbrauchs-
zwecke erfolgen. Es wird vielmehr ein mdglichst hohes
Geldeinkommen durch bestmégliche Verwendung der
verfiigbaren Leistungen und ein optimaler Versorgungs-
stand durch bestmdgliche Verwendung des Einkommens
erstrebt.

Wie in dieser Planung die Zukunft beriicksichtigt wird,
ist von Fall zu Fall und fiir die Teile des Bedarfs ver-
schieden. Durch langfristige Kontrakte (Mieten, Versiche-
rungen, Sparkontrakte, Abzahlungskiufe etc.) wird die
Verwendung von Teilen des Einkommens fiir lingere
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Zeit festgelegt, so dafl sich auch die Anpassung an verin-
derte Einkommenshohe und Giiterpreise einerseits, an
verinderte Bedarfsstrukturen des Haushalts andererseits
verzogert.

Analytisch wird es oft zweckmifig sein, eine Periode
bestimmter Linge zu unterstellen, fiir welche die Planung
der gesamten Einkommensverwendung erfolgt, so daff
die Revision des Wirtschaftsplans, welcher das Verhalten
des Haushalts wihrend der Periode bestimmt, jeweils am
Beginn einer Periode geschieht.

2. Zielder Planung

Als Ziel des Wirtschaftens jedes Haushalts wird die
Maximierung des ,,Verbrauchernutzens® (als Ausdruck der
allgemeinen Versorgungslage) angenommen.

Dieser Nutzen ist eine individuelle Intensititsgréfle, die nicht
quantitativ bemessen und verglichen werden kann, namentlich
auch nicht im Sinne eines Kosten-Ertrags-Vergleichs mit den
Geldaufwendungen zur Beschaffung der Giiter. Ebenso kann der
Verbrauch nicht als ,Kostenaufwand“ zur Erhaltung und Er-
hohung der Leistungsfihigkeit betrachtet und begrenzt werden
(wie bei Sklaven). Verbrauch ist nicht Skonomisches Mittel,
sondern Zwedk alles Wirtschaftens.

Die ,Rationalitit* der Haushaltswirtschaft bezieht sich
daher nicht auf die Zielsetzung, etwa die gewihlte Rang-
ordnung der Bediirfr.isse, sondern auf die Wirtschaftlich-
keit der Verwendung der Mittel zum ELrreichen der Ziele.
Es wird also unterstellt, dal der Haushalt seine Bediirfnis-
struktur (auch in der zeitlichen Erstreckung der Bediirf-
nisse) und die Eignung der Mittel zu ihrer Befriedigung
kennt und danach zu entscheiden vermag, ob eine be-
stimmte Art der Mittelverwendung einer anderen vor-
gezogen werden soll oder nicht.

Dabei wird unterstellt, dafl der Grad der Dringlichkeit,
mit dem ein Gut begehrt und nachgefragt wird, dem
subjektiv erwarteten Nutzen des Verbrauchs bzw. Ge-
brauchs des Gutes entspricht.
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Hiernach wird theoretisch das Ziel des Wirtschaftsplanes
des Haushalts (wie das der Unternehmung) als Losung
eines Maximum-Problems behandelt: bei gegebenen Zielen
und gegebenem Bestand an Mitteln eine solche Zuteilun
der Mittel auf die einzelnen Zwecke vorzunehmen, da
durch keine anderweitige Verteilung der Mittel der Gesamt-
erfolg erhdht, d. h. eine vorgezogene (,priferierte’) Posi-
tion erreicht werden kann.

Das gilt im Erwerbswirtschaftsplan fiir den Einsatz der ver-
fiigbaren Mittel zur Einkommenserzielung, im Verbrauchswirt-
schaftsplan fiir die Verteilung des Einkommens auf Ausgaben
fiir die einzelnen Verbrauchsgiiter und fiir Verméogensbildung.

Der Gesamterfolg kann erhSht werden, wenn die durch
Verinderung des Mitteleinsatzes bewirkte Einbufle an
Nutzen an einer Stelle durch den zusitzlichen Nutzen der
Verwendung an anderer Stelle mehr als ausgeglichen wird.
Er hat daher sein Maximum, wenn die letzte Einheit jedes
Mittels in jeder Verwendung den gleichen Nutzen (,Grenz-
nutzen“) stiftet. Im Unterschied zu ,Unternehmungen™
maximiert ein ,Haushalt® also nicht eine ,,Produktions-
funktion“, sondern eine , Wohlfahrtsfunktion®.

Der in Kenntnis der ,Plandaten“ (Verbrauchsstruktur,
Preise und sonstige Marktgroflen etc.) aufgestellte Wirt-
schaftsplan erreicht dieses (durchaus individuell bestimmte)
Nutzenmaximum, wenn die zugrundeliegenden Daten
wihrend seiner Durchfiithrung sich nicht dndern bzw. sich
in den erwarteten Groflen realisieren. Dann bedarf es
keiner Anderung des Wirtschaftsplanes; die Wirtschaft des
Haushalts befindet sich im ,,Gleichgewicht®.

Mit einer Anderung des Wirtschaftsplanes erfolgt eine Ver-
inderung der von Haushalten auf den Mirkten angebotenen und
nachgefragten Mengen der Giiter und Leistungen, daher auch
der Marktdaten (Preise) und des Markregleichgewichts, Unter
den Einfliissen der sich an den Marktdaten orientierenden Ver-
haltensweisen der Wirtschaftssubjekte (Haushalre und Unter-
nehmungen) und der durch dieses Verhalten ihrerseits wieder
bestimmten Marktdaten vollziche sich das wirtschaftliche Ge-
schehen und seine Steuerung.
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§ 3. Zur Lehrgeschichte der Behandlung des Verbrauchs

Hebung und Sicherung des Verbrauchs und der 6kono-
mischen ,Wohlfahrt* aller Gruppen der Bevdlkerung
wurde im Einklang mit weltanschaulichen und gesell-
schaftlichen Wandlungen immer entschiedener zum Ziel
des Wirtschaftens und Mafistab aller wirtschaftlichen Ge-
staltungen erhoben. In den voll entwickelten und auf
stindiges wirtschaftliches Wachstum orientierten Indu-
striegesellschaften gelten Armut als Massenerscheinung,
Massenarbeitslosigkeit u. 3. nicht — wie in der ganzen
bisherigen Geschichte — als mit dem Menschendasein
verbundenes Schicksal, sondern grundsitzlich als vermeid-
bare Unvollkommenheiten und Fehlleistungen der ge-
sellschaftlich-wirtschaftlichen Organisation.

a) Der iltere und neuzeitliche Staatsabsolutismus (Merkanti-
lismus, Kameralismus, Kollektivismus) tendierte dazu, Staats-
macht statt Verbraucherwohlfahrt als Mafl und Ziel des Wirt-
schaftens aufzufassen. Das Hauptinteresse galt der Produktion.
Der eher auf Sicherung der Versorgung der Biirger mit Gii-
tern zugewendeten mittelalterlich-stidtischen Politik wurde die
Absatzpolitik (Heckscher: ,,Warenangst“) gegeniiber gestellt, der
im Merkantilismus durch Forderung der Ausfuhr (als ,vent for
id]urplus:‘) und durch regen Geldumlauf im Inland zu entspre-

en sei.

b) Die Mboglichkeit einer fortgesetzt steigenden Versorgung
der Menschen mit Giitern wurde bis zur Neuzeit nicht erwogen.
Vielmehr galt der Verbrauch als durch traditionale, standes-
gemifle und andere Maflstibe bestimmt und begrenzt, daher
auch entsprechend der hierarchischen Schichtung der Gesellschaft
als mengen- und artmiflig durchaus verschieden.

¢) Die Leistungsfihigkeit der Wirtschaft wurde eher an der
Zahl der Menschen, die versorgt werden konnten, gemessen als
an der Hohe des Versorgungsstandes des einzelnen.

d) Das gilt auch noch fiir die Klassiker der Wirtschafts-
wissenschaft, auch wenn der Verbrauch seit Adam Smith als ,the
sole end and purpose of all production® anerkannt war. Die
Begrenzung des Verbrauchs und der Versorgung wurde auf die
Menschenzahl bezogen und zwar einmal im Verhiltnis zum ver-
fiigbaren Boden (Malthus’sches Bevolkerungsgesetz), dann im
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Verhiltnis zur ,, Akkumulation® von Kapital durch Sparen als
Pters)d'nuﬁ iber den Verbrauchsbedarf (Theoreme des Existenz-
onns).

Die Analyse der Nachfrage der Verbraucher tendierte
daher dazu, sich auf das Verhiltnis zwischen Menschen-
zahl und ,Existenzbedarf¢ zu beschrinken. Die Abhingig-
keit der Nachfrage vom Preis war durch die Alltagser-
fahrung zwar bekannt, jedoch wurde nur selten versucht,
die Preis-Mengen-Beziehung quantitativ zu erfassen.

Erst die Entwicklung der Marginalanalyse mit der Auf-
stellung des Begriffs des ,Grenznutzens® in der ,subjekti-
vistischen Wertlehre* fiihrte die Nachfrage gleichberech-
tigt mit den Produktionskosten in das Lehrgebiude ein.
Der objektiv gemeinte ,Gattungsnutzen® der Giiter in der
Abstufung von lebensnotwendigen bis zu Luxusgiitern
wich den subjektiven Wertschitzungen der einzelnen
Nachfrager als Erklirungsprinzip der Nachfrage. Das da-
mit aufgeworfene Problem, wie die subjektiven Wertun-
gen mefl- und vergleichbar gemacht werden konnen,
wurde seitdem immer wieder erdrtert und ist auch in
neuerer Zeit noch zur Kernfrage der sogenannten ,Wohl-
fahrtokonomie‘ (,welfare economics®) geworden, die nach
objektiven Maflstiben fiir eine auf erhohte Wohlfahrt
gerichtete Wirtschaftspolitik sucht.

Der Analyse des Verbraucherverhaltens, welche von den
Marktbeobachtungen ausgehend unterstellt, dafl der Ver-
braucher durch dieses Verhalten seinen Gesamtnutzen
zu maximieren strebt, wird zunehmend der Einwand
entgegengestellt, dafl es sich um eine Interpretation ex
post handle: es werde logisch vom Verhalten auf die zu-
grunde liegenden Priferenzen und Nutzenerwigungen
zuriickgeschlossen. Stattdessen bediirfe es — mit Verwen-
dung der neueren Erkenntnisse der Psychologie, Sozial-
psychologie und Soziologie — eines entgegengesetzten
Vorgehens: die Bildung der Bediirfnisstrukturen der ver-
brauchenden Menschen miisse selbstindig untersucht wer-
den, um von hier aus ihr Marktverhalten zu erkliren.
Die Entwicklung der Methoden der Verbraucherbefra-
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gung, Marktanalysen, Interviews und Tests steht mit die-
ser Betrachtungsweise in erkennbarem Zusammenhang.

Allgemein ist festzustellen, dafl im Lehrgebiude der
Wirtschaftswissenschaft gemif einer traditionellen Eintei-
lung in Produktion, Verteilung und Verbrauch die letzte
Verwendung der Giiter nicht linger als blofler Anhang
behandelt wird, und daf} die Auffassung aufgegeben ist,
der Verbrauch sei durch Faktoren bestimmt, die mit den
Theoremen und Instrumenten der Wirtschaftslehre nicht
erfalbar seien, so dafl er auflerhalb ihres Bereichs liege.
— Die Wirtschaftswissenschaft bestimmt ihren Arbeits-
bereich nicht aufgrund bestimmter Methoden, sondern
aufgrund bestimmter Probleme, und der Problemzusam-
menhang fithrt zwangsliufig zur Einbeziehung der Ver-
grauchsentscheidungen in die wirtschaftlichen Interdepen-

enzen.

Kap. II. Verbrauchsfunktion und Sparfunktion
§ 1. Darstellung der Funktionen
1. Bestimmung der Beziehungen

Gefragt wird nach Bezichungen zwischen der Hohe
des Verbrauchs bzw. des Sparens und der des Einkom-
mens. Wie stets in der skonomischen Analyse sind dabei
zu unterscheiden: 1. fiir eine abgeschlossene Periode (ex
post) festgestellte realisierte Groflen; 2. fiir eine kom-
mende Periode (ex ante) erwartete und geplante Grofien;
3. Gleichgewichtsgrofien.

1. Das disponible Einkommen eines Haushalts in einer
Periode war y, die Konsumsumme als Wert der in der
gleichen Periode gekauften Giiter war c. Es wird die
definitorisch geltende Beziehung y = c + s gebildet. Die
Differenzgrofie s ist ,Sparen‘ und ist positiv, wenn ¢ <y,
dagegen negativ (Entsparen) ,wenn c>y. Im ersten Fall
wurde in der Periode Vermogen gebildet, im zweiten Fall
Vermogen verzehrt (bzw. der Haushalt verschuldete
sich). — Die gleichen Bezichungen gelten makroskono-
misch fiir die Gesamtheit aller Haushalte: Y =C +S§.
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2. Die ,Verbrauchsfunktion® ist C = C(Y), die ,Spar-
funktion‘ S = S(Y). Es sind Verhaltensfunktionen, wenn
sie die beabsichtigte bzw. geplante Grofle des Verbrauchs
bzw. des Sparens (mikro- oder makroskonomisch) als
abhingig von der erwarteten bzw. von jeder moglichen
Hohe des Einkommens ausdriicken. Daher in statischer
Betrachtung: aufgrund der angenommenen Geltung einer
bestimmten Funktion ,gehort’ zu jeder Hohe des Ein-
kommens eine bestimmte Hohe des Verbrauchs bzw. des
Sparens, welche die Verbraucher durch ihr Verhalten zu
verwirklichen suchen.

3. Aber der realisierte (ex post) Verbrauch kann von
dem geplanten (ex ante) abweichen. Daraus ergibt sich
eine Bestimmung der Gleichgewichtsbeziehung: Uberein-
stimmung der Plangrofien mit den realisierten Grofien,
so dafl die der Planung zugrunde liegenden Erwartungen

sich erfiillt haben.

2.Verbrauchsfunktionund Verbrauchs
neigung
Da Sparen als nicht-verbrauchter Teil des Einkommens
definiert ist, ist es zugleich mit der Hohe des Ver-
brauchs bestimmt.

Verfiigbares Einkommen der privaten Haushalte
in der Bundesrepublik Deutschland (Mrd. DM)

Verbrauchs- Spar-
Jahr  Einkommen Verbrauch Sparen quote quote

(in %) (in %)
1964 261,3 232,9 28,4 89,1 10,9
1965 290,1 255,1 35,0 87,9 12,1

Die Verbrauchsfunktion macht die Hohe des Ver-
brauchs allein von der des Einkommens abhingig. Be-
zeichnet man diese Beziehung als Ausdruck der ,Ver
brauchsneigung’ (,propensity to consume‘), entsprechend
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die Sparfunktion als Ausdruck der ,Sparneigung‘ (,pro-
pensity to save‘), so ist gemeint, daf alle subjektiven und
objektiven Bestimmungsgriinde, welche aufler der Hohe
des Einkommens die Verbrauchs- und Sparentscheidun-
gen beeinflussen, als gegeben und konstant angenommen
werden. Verinderte Verbrauchsneigung wird also bedeu-
ten, dafl von jeder Hohe des Einkommens ein ande_rer
Betrag fiir Verbrauch verwendet wird als vorher. Diese
Annahme der Konstanz ist eine analytische Vereinfachung,
die umso weniger Geltung beanspruchen darf, je linger
der betrachtete Zeitraum ist.

Namentlich bei der Behandlung der Wachstumsvorginge der
Wirtschaft mufl nach empirischen Feststellungen eine Anpas-
sung der Verbrauchsneigung an gestiegenes Einkommen beson-
ders beriidisichrigt werden: wihrend kurzfristig mit hherem
Einkommen die Héhe des Verbrauchs zwar absolut steigt, aber
die Rate des Verbrauchs aus Einkommen kleiner wird (und
demgemifl die Rate des Sparens grofler wird), ist langfristig
die Rate des Verbrauchs und Sparens aus Einkommen eher un-
verindert.

Die individuellen Verbrauchsneigungen werden sehr un-
terschiedlich sein: je nach der Struktur des Haushalts und
den individuellen Nutzenvorstellungen werden Haushalte
mit gleichem Einkommen nicht die gleiche Héhe des Ver-
brauchs und Sparens aufweisen.

Empirische Untersuchungen verweisen z. B. auf die ,demon-
strative® Bedeutung der H6he und Zusammensetzung des Ver-
brauchs als Ausweis der Zugehdrigkeit zu der sozialen Gruppe,
zu der man gerechnet werden will, ferner des bisher bezoge-
nen Hochsteinkommens, an das sich die Lebenshaltung angepafit
hat, der Hohe des bereits vorhandenen Vermdgens, der ver-
fiigbaren liquiden Mittel u. 4.. Auch die Entwidklung der Ab-
zahlungsgeschifte lockert die Verbindung der Verbrauchshhe
mit der des Einkommens der Beschaffungsperiode und kniipft
den Verbrauch stirker an dic Hohe des erwarteten kiinftigen
Einkommens.

Die makrodkonomische Verbrauchsfunktion hingtin ihrer
Form von weiteren Einfliissen ab, von denen namentlich
die Verteilung des Gesamteinkommens zu nennen ist: ein
Gesamteinkommen von gegebener Hohe wird bei gleich-
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mifligerer Verteilung hdheren Verbrauch bzw. geringeres
Sparen aufweisen als bei ungleicher Verteilung.

Auch hier spielt die Verinderung der individuellen Ver-
brauchsneigungen eine Rolle: erreicht ein Haushalt einen sozia-
len Aufstieg durch Ubergang in eine hdhere Einkommensgruppe,
so wird das die Verbrauchs- und Sparneigung anders beeinflus-
sen, als wenn in allen Gruppen die Einkommen etwa gleich-
miflig steigen.

Fiir die Sparfunktion ist zu erwihnen, daff der Einflufl
des Zinses auf die Hohe des Sparens (damit auch auf die
des Verbrauchs) bei gegebenem Einkommen makroskono-
misch nicht bestimmbar ist und hinter dem Einfluf der
Einkommenshéhe auf die Hohe des Verbrauchs und Spa-
rens entschieden zuriicktritt.

Unabhingig von der Entscheidung tiber die Hohe des Sparens
erfolgt die iiber die Verwendung der neuen und alten Erspar-
nisse, also die Form, in der das Vermégen ,gehalten® wird.
Diese ist durchaus als zinselastisch anzunehmen, das heiflt, dafl
Hohe und Verinderung des Zinscs Einflul auf die Form der Ver-
mdgenshaltung haben wird.

Das zunehmend bedeutsame ,Kontraktsparen® besteht in der
Festlegung fester Sparbetrige in Form von Versicherungspri-
mien, Leistungen an Bausparkassen, Abzahlungen aus Teilzah-
lungsgeschiften etc.

3. Form der Verbrauchsfunktion,
marginale Verbrauchsquote

Die Verbrauchsfunktion bzw. Sparfunktion ist C =
C(Y), bzw. S = S (Y). Die Form wird genauer bestimmt
durch die Annahme, dafl Verbrauch und Sparen sich gleich-
sinnig mit einer Einkommensinderung verindern, aber
nicht um den vollen Betrag der Einkommensinderung.

Keynes (The General Theory of Employment, Interest, and
Money. London 1936. S. 96): ,Das fundamentale psychologischz
Gesetz, auf das wir uns mit berechtigtem groflen Vertrauen so-
wohl! a priori nach unserer Kenntnis der menschlichen Natur wie
nach ausgiebigen praktischen Erfahrungen verlassen kdnnen, ist,
da die Menschen in der Regel und im Durchschnitt geneigt sind,
thren Verbrauch zu erhéhen, wenn sich ithr Einkommen erhghr,

2 Paulsen, Allg. Volkswirtschaftslehre II
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aber nicht um so viel, als der Zuwachs ihres Einkommens
betrigt.“

Im kurzen Ausdruck: die ,marginale Verbrauchsquote®
ist positiv und kleiner als eins: 0 <:$< 1.

1) Die durchschnittliche Verbrauchsquote ist das Verhiltnis

von Hohe des Verbrauchs zu Hihe des Einkommens: %, bzw.

Ac .
AY

Die marginale Verbrauchsquote (auch als ,Grenzhang zum
Verbrauch“ bezeichnet) ist die Verinderung des Verbrauchs im
Verhiltnis zu einer ,unendlich kleinen® (sich der Groile
null nihernden) Verinderung des Einkommens: Fd;i (Differential-
quotient). dC

b) Der Wert des Ausdrucks K ist positiv, wenn beide Grds-

der Durchschnittswert fiir endliche Verinderungen:

sen dasselbe Vorzeichen (plus bei zunehmendem, minus bei
abnehmendem Einkommen) haben. — Er ist kleiner als eins,
wenn dC kleiner ist als dY.

ds

¢) Die marginale Sparquote F ist hiernach ebenfalls positiv
und kleiner als eins, weil Y = C + S, daher
S=Y—-C
& _ | _dc
dy dy -

Nach den oben angegebenen Ziffern war 1965 in der Bundes-
republik die durchschnittliche Sparquote bezogen auf verfiig-
bares Einkommen der privaten Haushalte 12,1 %. Vom Ein-
kommenszuwachs gegeniiber 1964 von 28,8 Mrd. DM wurden
zusitzlich gespart 6,6 Mrd. DM. Die auf diesen Zuwachs be-
zogene Sparquote war also ca. 23 %,

d) Von der marginalen Verbrauchsquote zu unterscheiden
ist die ,Elastizitit des Verbrauchs in bezug auf das Einkom-
men®, ausgedriickt durch

dc 4y _dc c
C'Y dy'Y
als Verhilinis zwischen marginaler und durchschnittlicher Ver-

Frauchsquote. (Zur ,Elastizitat” als Instrument der Analyse all-
gemein vgl. unten Kap. II1, § 2).
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e) Zusitzlich kann angenommen werden, dal mit zunchmen-
dem Einkommen die marginale Verbrauchsquote kleiner, die
marginale Sparquote daher gréfler wird, d. h. dafl der relative
Anteil des Sparens bei h6herem Einkommen wichst, bei tieferem
abnimmt. (In der geometrischen Darstellung wire die Kurve der
Verbrauchsfunktion nach oben gewdlbt.)

Namentlich fiir die kurzfristige Betrachtung wird in der
Regel eine Verbrauchsgleichung der Form C = a + bY an-
genommen, wobei a die Hohe der Verbrauchsausgaben aus-
driicke, die auch bei Y = 0 gerdtigt werden, wihrend b
der Koeffizient ist, der den fiir Verbrauchsausgaben ver-
wendeten Teil des Einkommens bestimmt. Dann gilt:
C dc
dy dY
brauchsfunktion C = b- Y lauten wiirde).

C .
< g (statt = % , wenn a = 0 und die Ver-

Bei lingerfristiger Betrachtung muf weiterhin die Ver-
zOgerung der Anpassung an verinderte Hohe des Ein-
kommens beriicdksichtigt werden: die Hohe des Ver-
brauchs ist nicht nur von der Héhe des Einkommens der
gleichen Periode abhingig, sondern auch von der frithe-
rer Perioden.

So ergab eine von M. Friedman (A Theory of Consumption
Function. Princeton 1957) fiir die USA berechnete Verbrauchs-
funktion fiir 1905-1951 (ohne Kriegsjahre) cine Gleichung fol-
gender Form:

Ci = 0,58 Rt + 0,32 Ryg + 53

(Rt = disponibles Einkommen des Jahres t). Die kurzfristige
marginale Verbrauchsquote war also 0,58, die langfristige
0,58 + 0,32 = 0,90. Demnach: Erhshung des disponiblen Ein-
kommens um 1 Dollar erhshte kurzfristig die Verbrauchsausga-
ben um 0,58 Dollar, langfristig um 0,90 Dollar.

Die Skala der Abszisse (Abb.1) verzeichnet die Hohe des
Einkommens, die der Ordinate die des Verbrauchs bzw. des
(positiven oder negativen) Sparens. C(Y) ist die Verbrauchs-
tunktion, S(Y) die Sparfunktion. (Z.B. bei Y = OA ist AB
die Hohe des Verbrauchs C, AD die Hohe des Sparens S). Die
»Fihrungslinie® OF halbiert den rechten Winkel bei O, daher
ist jedes Lot von OF auf die Abszisse gleich dem Einkommen,
das durch den FuBlpunkt des Lotes bezeichnet ist. (Z.B. AE =

2%
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OA = 60). Durch den Abstand der Fiihrungslinie von der Ver-
brauchsfunktion C(Y) ist so die jeweilige Hohe des Sparens

ausgedriike, da S=Y —C. (Z.B. AE =Y, AB = C, daher
BE = S = AD)

cC,ss
70
60
50
40

30

Abb. 1

Angenommene Werte:

C=—:~Y+10

s =Y—C=%Y—10
d3Y + 10
@c _ 5~ " _3
dy — dy 5
2
ds d(gY_lo)_z

dY dy B
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Die durchschnittliche Verbrauchsquote l(_(l ist durch die Grofle

des Winkels bezeichnet, den ein Fahrstrahl aus O mit dem
betreffenden Punkt auf der Verbrauchsfunktion C (Y) bildet

AB
(Z. B. a = tg a).

Die marginale Verbrauchsquote j—g ist ausgedriickt durch die

Neigung der Kurve C(Y) an jedem Punkt. Da im Beispiel die
Kurve linear ist, wird die Steigung unverindert ausgedriickt
durch tg # (= 3 :5). Bei nicht linearer Kurve ist dic marginale
Verbrauchsquote ausgedriickt durch die Neigung der an den
betreflenden Punkt der Kurve angelegten Tangente.

Die Elastizitit des Verbrauchs in bezug auf das Einkommen,
oben (Ziff. 3d) ausgedriickt als Verhilinis der marginalen zur
durchsdinittlichen Verbrauchsquote, erkennt man beziiglich des
Punkees B auf der Kurve C(Y) als tg § : tg a. Wire B ein Punkt
auf einer Verbrauchsfunktion OB, die durch den Ursprung O
geht, so wire offenbar tg B = tg a, daher die Elastizitat 1; bei
Einkommenserhdhung um a % steigt auch der Verbrauch um
a Y.

Entsprechendes gilt fiir die durchschnittliche und die margnale
Sparquote.

Eine Verinderung der ,Verbrauchsneigung® wiirde zu ver-
inderter Lage und Form der Verbrauchsfunktion (und Spar-
funktion) fithren. Erhéhte Verbrauchsneigung wiirde z. B. be-
deuten, dafl bei jeder Einkommenshéhe mehr verbraucht wird
als bisher; die Verbrauchsfunktion wiirde sich nach oben (die
Sparfunktion nach unten) verlagern. Eine Anderung der mar-
ginalen Verbraudisquote dagegen verindert die Steigung der
Kurve.

§ 2. Verbrauchsausgaben
und Bestimmung des Volkseinkommens

1. Produktionund Nachfrage
Der Teil des Einkommens der Haushalte in einer be-
stimmten Periode, der nicht in dieser Periode als Ver-
brauch verausgabt, vielmehr gespart wurde, fliet nicht
direkt an die Unternehmungen zuriick. Dem Sparen ent-



