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Vorwort 

Betriebsführungs- und Beratungsleistungen haben heute einen bedeuten-
den und insbesondere entwicklungspolitisch wichtigen Anteil am interna-
tionalen Wirtschaftsverkehr. Die darüber abgeschlossenen Consulting-
und Management-Verträge sind ein wichtiges Kapitel des „Besonderen 
Schuldrechts" des internationalen Wirtschaftsverkehrs. Das vorliegende 
Buch unternimmt eine zusammenfassende Beschreibung beider Vertrags-
typen, die in ihrer rechtlichen Gestaltung eine Reihe von Ähnlichkeiten 
und Vergleichspunkten aufweisen. 

Die der Untersuchung zugrundeliegenden Materialien, insbesondere 
die Vertragstexte, stammen aus dem In- und Ausland. Zu Dank 
verpflichtet bin ich an dieser Stelle der Kreditanstalt für Wiederaufbau, 
Frankfurt, und der F I D I C (Federation Internationale des Ingenieurs-
Conseils), die sich mit einer Veröffentlichung der im Anhang abgedruck-
ten Verträge einverstanden erklärt haben. Zu danken habe ich auch der 
U N I D O (United Nations Industrial Development Organization) sowie 
dem VUBI (Verband unabhängig beratender Ingenieurfirmen), die mich 
bei der Materialsammlung unterstützt haben. 

Mein ganz besonderer Dank gilt Herrn Prof. Dr. Norbert Horn, der 
diese Arbeit angeregt und betreut hat. 

Die Veröffentlichung ist aus einem Forschungsvorhaben entstanden, 
das von der Fritz-Thyssen-Stiftung gefördert wurde. Die Arbeit beruht 
im wesentlichen auf meiner Dissertation über das gleiche Thema. 

Bielefeld, im August 1986 Andreas Schlüter 
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