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Vorwort

Mit der politischen Wende ausgangs der 80er Jahre hat das deutsche Interesse an Polen als
einem traditionell bedeutsamen osteuropdischen Handelspartner noch erheblich zugenommen.
Zum anderen ist Deutschland Polens Exportpartner Nummer eins.

Diesen erfreulichen Umstinden stehen aber immer noch Hemmnisse entgegen, die sowohl
administrativer als auch sprachlicher Natur sind.

Das vorliegende Buch entstand auf der Grundlage eines in Zusammenarbeit mit Kollegen der
Hirschberger Fakultit fiir Regionalwirtschaft und Touristik der Okonomischen Akademie
Wroclaw erstellten hausinternen Lehrmaterials fir BWL - Studenten, das eine Vielzahl von
(polnischen) Originaldokumenten enthdlt und die Lerner mit den realen Gegebenheiten im
(Aufen)handel Polens vertraut macht.

Um die Anwendbarkeit fiir beide - Polen und Deutsche - zu optimieren, wurde auf die immer
noch Veridnderungen unterliegenden Originale verzichtet und der Versuch unternommen, die
gesamte Handelskorrespondenz vergleichend darzustellen.

So findet der Nutzer im ersten Teil von der Firmenvorstellung bis zur Arbitrage ca. 800 Mu-
stersitze und Satzbausteine, wie sie fiir den Schriftwechsel im jeweils betroffenen Bereich
typisch sind. Diese Stereotype diirften beim Verfassen von Schreiben jedweder Art recht hilf-
reich sein - auch fiir Leute, die die entsprechende Fremdsprache nicht perfekt beherrschen.

Der zweite Teil enthilt ein polnisch - deutsches Sachwortregister mit ca. 850 Eintrdgen. Hier
werden jedem Eintrag die fiir die Handelskorrespondenz typischen Moglichkeiten seiner Ver-
kniipfbarkeit mit Verben, Substantiven, Adjektiven, Pripositionen usw. zugeordnet, um so
den grammatisch und stilistisch richtigen und tiblichen Gebrauch zu gewihrleisten.

Im Anhang wurden schliefllich all jene Bedingungen noch einmal zusammengefaBt, die von
der Firmenvorstellung bis zum Vollzug einer Transaktion immer wiederkehren und wesentli-
che Bedeutung fiir den Gang der Verhandlungen haben - bspw. die INCOTERMS, Liefer- und
Zahlungsbedingungen, Verpackungen usw.

Es ist zu hoffen, da mit vorliegendem Buch eine Informationsliicke geschlossen werden
kann, die angesichts des Angebotes vergleichbarer Titel in anderen Sprachen besonders gro8
schien und der Nutzer @hnlich gute Erfahrungen machen wird, wie die Studenten in der Semi-
nararbeit. In diesem Sinne konnte die ,,.Deutsch - polnische Handelskorrespondenz* sein, was
sie fiir ihre aus der Euroregion Neifle stammenden Verfasser war - ein bescheidener Beitrag
zur Integration Polens in ein zu einigendes Europa.

F. Schulz
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Przedmowa

Wraz z politycznym preztomem w koficu lat osiemdziesigtych wzrosto jeszcze bardziej w
sposéb znaczacy zainteresowanie Niemiec Polska, jako tradycyjnie powaznym, wschodnioeu-
ropejskim partnerem handlowym. Ponadto Niemcy sg polskim partnerem numer jeden, jezeli
chodzi o eksport.

Te pomyslne okolicznosci napotykaja wciaz jeszcze na przeszkody natury administracyjnej
jak i a bariery jezykowe.

Niniejszy skrypt powstal we wspélpracy z kolegami z Jeleniogérskiego Wydzialu Gospodarki
Regionalnej i Turystyki Akademii Ekonomicznej we Wroctawiu w oparciu o materialy do
nauki jezyka, wykorzystywane na zajeciach ze studentami kierunku ekonomiki przed-
sigbiorstwa. Zawieraja one znaczng ilo§¢ (polskich) oryginalnych dokumentéw, co pozwala na
zaznajomienie uczacych si¢ z realiami polskiego handlu (zagranicznego).

W celu optymalnego wykorzystania skryptu przez Polakéw i Niemcéw zrezygnowano z tej
cze$i materialu oryginalnego, ktéry podlega jeszcze zmianom i podjgto prébe poréwnawczego
przedstawienia calej korespondencji handlowe;j.

Korzystajacy ze skryptu znajdzie w pierwszej czg¢ci, obejmujacej zagadnienia poczawszy od
przedstawienia firmy az do spraw zwiazanych z arbitrazim, okoto 800 zdan wzorcowych i
elementéw zdaniotwdrczych, typowych dla korespondencji w kaidym z dziatéw. Te stereo-
typy powinny poméc w redagowaniu pism wszelkiego rodzaju réwniez tym, ktérzy niezbyt
dobrze opanowali dany jezyk obcy.

Druga czg$¢ skryptu zawiera stownik polsko - niemiecki z okolo 850 hastami. Kazdemu hastu
przyporzadkowane sa mozliwosci jego taczenia z czasownikami, rzeczownikami, przymiotni-
kami, przyimkami, itd., w ramach tresci zwigzanych z korespondencja handlowa. Ma to zag-
warantowaé poprawne gramatyczne i stylistyczne uzycie tych haset.

W czesci dodatkowej zebrano jeszcze raz wszystkie te uwarunkowania, ktére powtarzaja si¢ w
poszczegblnych rozdziatach (poczawszy od przedstawienia firmy az do realizacji transakcji), i
ktdre maja zasadnicze znaczenie dla przebiegu negocjacji -chodzi tu przyktadowo o Incoterms
(migdzynarodowe terminy handlowe), warunki dostawy i ptatnosci, opakowania towaréw, itp.

Nalezy mieé nadzieje, ze niniejszy skrypt moze wypelni¢ luke informacyjna, ktéra wydaje si¢
byé znaczaco duza, jezeli wezmie si¢ pod uwage ofert¢ poréwnywalnych tytulow w innych
jezykach. Nalezy przypuszczaé, ze korzystajacy z tego skryptu wyniosa réwnie dobre
do$wiadczenia jak studenci w czasie zajg¢ seminaryjnych. W tym sensie skrypt ,,Polsko -
niemiecka korespondencja handlowa“ mégtby sie sta¢ tym, czym byt dla autoréw, po-
chodzacych z Euroregionu Nysa - skromnym wkiadem w integracj¢ Polski z jednoczacy si¢
Europa.

Autorzy
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Firmen- und Produktvorstellung
Wir diirfen IThnen mitteilen,

daf unser Unternehmen/unsere Firma

, das/die seit ... Jahren existiert,

, das/die durch Umgestaltung einer GbR
in eine GmbH entstand,

, das/die ein Tochterunternehmen der ... ist,

, das/die ... -jahrige Erfahrung bei ... besitzt,

, das/die ein mittelstindisches Unternehmen
der ... -branche ist,

, das/die ein GroBhandelsunternehmen mit
Sitz in ... ist,

, das/die ... gegriindet wurde,

(seit ... mit Erfolg) ... herstelit/vertreibt/
einbaut ...

sich mit der Herstellung/dem Vertrieb/dem
Einbau von ... befalit

Hersteller von ... ist, die u.a. fiir ... bestimmt
sind.

einer der fithrenden Importeure von ... ist

ein gut eingefiihrtes Unternehmen der ...
-branche ist,

zugelassen ist fiir den Vertrieb von ... in ..



Przedstawienie produktu i firmy

Mamy zaszczyt poinformowaé Pafstwa, Ze

/Nadmieniamy, ze

nasze przedsigbiorstwo/nasza firma

, ktére/ktoéra istnieje od ponad ... lat,

, ktore /-a powstato /-ta na drodze prze -
ksztalcenia sp6tki cywilnej w spéike

z ograniczong odpowiedzialnoScig ( sp. z 0.0. ),

, ktore /-a jest filig przedsigbiorstwa ...,

, ktére /-a ma/posiada ...- letnie do§wiad - czenie w ...

, ktére /-a jest §redniej wielko§ci
przedsi¢gbiorstwem w branzy ...,

, ktore /-a jest przedsigbiorstwem
handlu hurtowego z siedziba w...,

, ktére /-a zostato /-a zalozone /-a w roku ...

(od roku ... z powodzeniem) produkuje
/sprzedaje/instaluje ...,

zajmuje si¢ produkcja/sprzedaza/
instalacjg ... .

jest producentem ... przeznaczonych
m. in. do ... .

jest jednym z czolowych importeréw ... .

jest dobrze wprowadzonym przedsig¢ -
biorstwem w branzy ...,

ma zezwolenie na handel ... w...,

b

b
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eine groere Anzahl nahmhafter Firmen
in Handel und Gewerbe beliefert

landesweit (Dienst)leistungen in jedem
beliebigen Bereich der Branche ausfiihrt/
autorisierter Fachhidndler fiir ... in ... ist.

Unsere ... haben sich aufgrund ihrer ...
im In- und Ausland einen guten Namen
gemacht.

Die von uns produzierten ... sind das
Ergebnis ... -langer/jdhriger Erfahrung/
Porschung.

Unser Lieferprogramm umfaBt ... aus
vorwiegend ... - er Produktion.

Auf Wunsch unserer Kunden fiihren wir
auch ... aus.

Da Sie sich mit dem Verkauf/Vertrieb/
der Installation von ... befassen

bieten wir Ihnen folgende Produkte an

zu einem sehr vorteilhaften/ermidBigten Preis
zum Sonderpreis von ...
zum Preis einer Probelieferung.

Angesicht der giinstigen Preise werden
Sie sicher Verstindnis dafiir haben, daB
wir nur Auftriage liber eine Mindestmenge
von ... annehmen/ausfiihren kdnnen.



Przedstawienie produktu i firmy

13

zajmuje si¢ zaopatrzeniem renomowanych
firm/przedsigbiorstw handlowych/rzemie§lniczych

wykonuje ustugi w dowolnym zakresie
branzowym, na terenie calego kraju
autoryzowanym dealerem/dystrybutorem ... w ...

Nasze ... wyrobily sobie dobrg marke
w Kraju i za granica dzigki ich ... .

Produkowane przez nas ... s3 wynikiem/
efektem ...-letnich badafi/do§wiadczen.

Nasz program dostawy obejmuje ...
przewaznie/gtéwnie produkcji ...-iej.

Na zyczenie naszych klientéw
wykonujemy takze... .

Poniewaz Pafistwo zajmuja si¢
sprzedaza/dystrybucja/instalacja ... .

proponujemy/oferujemy Pafistwu
nast¢pujace produkty

po bardzo atrakcyjnych/obnizonych cenach
po cenie specjalnej/okazyjnej

po cenie zamOwienia/zlecenia prébnego.

W zwiazku z tak atrakcyjnymi cenami
prosimy Pafistwa o wyrozumiato§¢,

gdyz mozemy przyjacé /zrealizowaé tylko
zamOwienia/zlecenia na co najmniej ... .
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Wir haben eine umfangreiche/umfassende
Auswahl an ... vorritig, die sicherlich ge-
fallen wird.

Wir fiihren das komplette Sortiment aller
fiihrenden Marken in ..., wie z.B. ...

Hiermit
bieten wir IThnen an

intensive Beratung

Betreuung
unsere Erfahrungen auf dem Gebiet von ...
unseren Kundendienst/after-sale-Service

unterbreiten wir IThnen das folgende Angebot
fiir ... .

mochten wir Ihnen die von uns produzierten
. anbieten.

bieten wir Thnen ... zum Kauf/zur sofortigen
Lieferung zu den nachstehend genannten Be-
dingungen an, die auf den beigefiigten ...
abgebildet sind.

(Wir setzen Sie/diirfen Sie davon in Kenntnis
setzen, daB

wir eine breite Palette von ... der Firma ...
zum (Stiick)preis/mit den Parametern ... im
Angebot haben).



Przedstawienie produktu i firmy

156

Mamy/oferujemy duzy/bogaty wybér ...,
ktéry Panstwu si¢ na pewno spodoba.

Nasza oferta obejmuje kompletny/pelny
asortyment wszystkich znanych firm , tj.: ... .
Niniejszym
oferujemy Pafistwu
intensywne doradztwo

prowadzenie
nasze doSwiadczenia w dziedzinie ...

nasz serwis (po)gwarancyjny

sktadamy Panstwu nastgpujaca oferte
na ... .

pragniemy Panstwu zaoferowac /
chcemy/chcieliby§my zaoferowaé Panstwu

oferujemy Panstwu sprzedaz/natychmiastowa
dostaw ... na wymienionych w ... warunkach

Uprzejmie informujemy/Informujemy, ze

posiadamy w swojej ofercie/w sprzedazy
szerokg game ... firmy .. o podstawowych
parametrach .../( ... sztuk) w cenie... .
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mochten wir IThnen vorstellen/anbieten

ein Produkt, an dem Sie, wie wir hoffen,
interessiert sein werden.

unser neues/Einfiihrungsangebot den/die/das

weltweit gefragteste(n) und meistverkaufte(n) ...

mochten wir Sie davon in Kenntnis setzen,
daB3 wieder die Moglichkeit besteht, Vertrige
zu schlieBen.

Angesichts der einmaligen Preisangebote
und der kurzen Lieferfristen empfehlen wir ...
(aus) unserer Produktion.

Die von uns angebotenen ... liegen preislich
etwa ... % unter denen der Konkurrenz/unter
dem Katalogpreis.

Die o.g. Menge ist nicht begrenzt.
Die von uns angebotene(n) ...

Qualitdt wird per Zertifikat bestédtigt.
Ware verfiigt iiber das von ... geforderte/
vergebene ... -zertifikat und ist zugelassen
fiir den Einsatz in ...

konnen Ver-/Anwendung finden in ...

Wir sichern zu/gewédhrleisten

Anlieferung frei Haus



Przedstawienie produktu i firmy
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chcielibySmy Panstwu zaoferowafi/przedstawic
/Mamy zaszczyt/przyjemnos$¢ zaoferowac/
przedstawié Pahstwu

produkt, ktérym, mamy nadziej¢, beda Pafistwo
zainteresowani.

nasza nowa/promocyjng ofert¢ najpopularniejszych
i najlepiej sprzedajacych sig¢ ... .

informujemy, Ze istnieje ponowna mozliwo§¢
zawarcia kontraktu na ... .

Ze wzgledu na bezkonkurencyjne
ceny oraz krétkie terminy realizacji
zamoéwien polecamy ... z naszej produkcji.

Cena oferowanych przez nas ... jest nizsza
§rednio o ... % od ceny konkurencji/ceny
katalogowej.

W.w. ilo§¢ jest nieograniczona.
Oferowany /-a przez nas ...

jako§¢ jest potwierdzona certyfikatem ... .
Produkt posiada Swiadectwo ... wymagane
/wydane przez ... oraz zezwolenie na zasto -
sowanie w .

moga/moglyby znalez¢ zastosowanie w ..

Gwarantujemy

dowdz na miejsce
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kostenlose Inbetriebnahme

Betreiberschulung

-n Service
kontinuierliche Lieferung von Betriebsmitteln/
Ersatzteilen.

Zur ... /Zum Zwecke der ... legen wir eine
Informationsbroschiire bei.

Als Referenzen konnen wir Ihnen folgende
Firmen nennen, mit denen wir seit ... /langem
in Geschiftsverbindung stehen.

Die Firma ... ist bereit, Ihnen jede gewiinschte
Auskunft iiber uns zu erteilen.

In unserem Ausstellungssalon kénnen Sie
sich die gesamte Palette der von uns auf

dem ...-schen Markt angebotenen ... ansehen.

Sind Sie an einer langfristigen Zusammenarbeit
interessiert?

Wir konnten Thnen demnichst unsere Preisliste
und die Musterkollektion zuschicken.

Wir hoffen/glauben, daB

unser Angebot Ihr Interesse findet.

auch Sie bald zu unseren Geschaftspartnern

gehdren und wie andere mit dem Niveau/
Standard unserer ... zufrieden sein werden.
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bezptatne uruchomienie

przeszkolenie operatorskie

-y serwis
statlag dostaw¢ materialéw eksploatacyjnych
/czeSci zamiennych.

W celu ... zalagczamy ulotke¢ informacyjna.

Jako referentéw mozemy wymienié¢ Pafistwu
kilka firm, z ktérymi od .../od dawna utrzymujemy
kontakty handlowe.

Ta firma jest w stanie udzieli¢ Pafistwu
kazdej potrzebnej zadanej zazyczonej informacji o nas.

W naszym salonie wystawowym moga
Panstwo obejrzec ... oraz petng gamg¢
oferowanych przez nas na rynku ...-im ...

Czy Pafistwo sa zainteresowani dlugo -
falowa wspétpraca ?

Mozemy/moglibySmy Pafistwu przestaé

w najblizszych dniach nasz cennik i nasza

kolekcj¢ wzorcowa.

Liczymy na to/Mamy nadzieje, ze

nasza oferta spotka si¢ z Pafistwa zainteresowaniem.
réwniez i Painstwo zostana kontrahentami

naszej firmy, i tak , jak inni beda usatysfak-
cjonowani poziomem naszych ustug.



20 Firmen- und Produktvorstellung

Wir hoffen, daBl unser Angebot die Aufnahme
gegenseitig vorteilhafter Zusammenarbeit
ermdglicht.

Es wiirde uns freuen, mit Thnen in Kontakt
zu kommen, Sie in /bei ... begriiBen zu diirfen.

Mit besten Empfehlungen.
Konkrete Informationen auf Anfrage.

Wir erwarten dringend IThren Auftrag/Ihr
Angebot.

Sollten Sie an unserem Angebot interessiert sein,
bitten wir um Kontakt (mit uns). Wir werden
Ihnen jede Information geben und die neusten
Kataloge, Preislisten und Muster unserer
Erzeugnisse zusenden.

Im Rahmen des Ausbaus unserer Geschafts-
beziehungen

Im Zusammenhang mit der geplanten Produk-
tionseinfithrung von ... und in dem Bemiihen
um Produktangleichung

suchen wir/sind wir interessiert an der Zusam-
menarbeit mit Unternehmen, die im ...-bereich
tatig sind/Geschiftspartner(n) fiir ein joint ven-
ture zur Herstellung von .

Kontakte(n) zu Herstellern von ...
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Mamy nadziej¢, ze nasza oferta
umozliwi podj¢cie wzajemnie korzystnej
wspélpracy.

Bedzie nam bardzo milo nawigzaé z Pafistwem
kontakt./(Serdecznie zapraszamy do .../w ... .)

Polecamy nasze ustugi.
Na zyczenie stuzymy konkretnymi informacjami.

Pilnie oczekujemy Panstwa zlecenia/oferty.

Jezeli Pafistwa zainteresuje nasza oferta,
prosimy o kontakt z nami. Udzielimy
wszelkich informacji wraz z przestaniem
prébek i katalogéw naszych wyrobow.

W ramach rozszerzenia naszych kontaktow
/stosunkéw handlowych

W zwiazku z planowanym uruchomieniem
produkcji ... oraz kierujac si¢ staraniem
wyréwnania produktéw

szukamy/jesteS§my zainteresowani
wspéipraca w ramach joint venture

do produkcji ... z -imi przedsi¢biorstwami,
ktére prowadza dziatalno$¢ ... w zakresie ..

kontaktéw z producentem ...



22 Kaufgesuch

Abnehmer(n)/Vermittler(n)/Kommittenten/
Importeure(n)/Handelspartner(n)/eine(r)
leistungsfihige(n)Firma,

die daran interessiert/in der Lage/ist/sind/
wire(n)

-den Vertrieb unserer Erzeugnisse in ... zu
iibernehmen/unsere Vertretung in ... zu
iibernehmen.

-unsere Produkte zu importieren und zu ver-
treiben/auf dem ...-schen Markt einzufiihren/
in Lizenz herzustellen.

-Lizenzen fiir unsere ... zu erwerben.

Kaufgesuch

Wir iibermitteln Thnen hiermit unser
aktuelles dringendes (Kauf)angebot.

Wir sind interessiert am ...

Ankauf von .. fiir den ...-schen Markt.
Wir bitten

um umgehende Unterbreitung Ihres Preis-

angebotes/Zusendung Ihrer Zahlungs- und
Lieferungsbedingungen.
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odbiorcéw/posrednikéw/komitentow
importerow/partneréw (handlowych) /
preznie dzialajacej firmy,

ktérzy /-ra chcieliby/chciataby/byliby /
bylaby w stanie

- przejaé sprzedaz/dystrybucje naszych
produktéw w ... . /objaé nasze przedsta-
wicielstwo w ... .

-importowaé i rozprowadzaé nasze produkty/
wprowadzitaby/wprowadziliby nasze produkty ...i
na repallu ... -im/produkowa¢ nasze ... na licencji

-naby¢€ licencje na nasze ...

Oferta zakupu

Niniejszym przesytamy Pafistwu nasza
aktualna/pilng ofertg zakupu.

JesteSmy zainteresowani zakupem ...
skupem ... na rynek ... -ki

Prosimy

o szybkie przedlozenie Panstwa oferty

cenowej/przestanie Pafistwa warunkéw
platnosci i dostaw(y).



24 Anfrage

, uns die Liefermdglichkeiten fiir die o.g.
Waren mitzuteilen.

Obiges Kaufgesuch ist sehr dringend.
Eine schnelle Entscheidung ist fiir den
Geschiftserfolg bedeutsam.

Fiir die (0.g.) Waren liegt eine Zahlungs-
garantie/ein Bankakkreditiv vor.

Wir wiren Thnen (sehr) dankbar, wenn
Sie uns

- Namen und Adressen/geeignete(r) Firmen
nennen kénnten.

- helfen konnten, mit Unternehmen, die die
genannten Voraussetzungen erfiillen, in Ver-

bindung zu treten.

- andere Firmen auf unser(Kauf)angebot
aufmerksam machen konnten.

Anfrage

... (Geschiftspartner)hat/haben uns auf Ihr
Angebot aufmerksam gemacht.

.. war(en) so freundlich, uns Ihre Anschrift
zur Verfiigung zu stellen.

Ihre Anschrift verdanken wir ..

... teilte(n) uns mit, daB Sie ... herstellen/
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0 zaznajomienie nas z mozliwo§ciami
realizacji zamdéwien na powyzsze towary.

Powyzsza oferta zakupu jest bardzo pilna.
Szybka decyzja zawazy o sukcesie przedsig-

wzigcia.

Na wyzej wymienione towary zapewniona jest
gwarancja platno§ci/akredytywa bankowa.

BylibySmy Panstwu bardzo wdzi¢czni

za podanie nam nazw i adreséw odpowiednich
firm.

za pomoc w nawiazaniu kontaktow z przedsig-
biorstwami speilniajacymi w.w. warunki.

zwrdcenie uwagi innych firm na t¢ ofertg.

Zapytanie ofertowe

... Wspélnik/nicy zwrécil/li nasza
uwage na Panstwa oferte.

... byl/li uprzejmy/i oddaé nam do
dyspozycji Pafistwa adres.

dostaliSmy Panistwa adres od ...

. zawiadomili nas o tym, ze Pafstwo



26 Anfrage

vertreiben/liefern (kdnnen).

Wir wiirden gern weitere Einzelheiten er-
fahren.

... hat uns an Sie verwiesen.

Bezug auf das Erzeugnis

Wir haben Ihre Anzeige/Ihr Inserat in
(der letzten Ausgabe von) ... gelesen.

Wir beziehen uns auf Ihre Anzeige in ... .

Ihrer Anzeige in ... vom ... entnehmen wir,
daB ... .

Prospekte Ihrer ... bekamen wir auf ... /
anlidBlich ... .

Ihren neuen Katalog haben wir dankend
erhalten.

Am Stand Ihrer Firma auf der ... -messe/
Fachausstellung/-messe/in IThrem Ausstel-
lungspavillon haben wir uns mit dem neu-
sten Modell Threr ... vertraut gemacht.

Von der Auswahl an ... , die Sie ... zeigten,
waren wir sehr beeindruckt.

Unsere Geschiftspartner haben sich sehr
lobend iiber ... geduBert.
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(moga) produkuja (owac)/sprzedaja
(awacé)/dostarczajg (arczac).

Chetnie dowiedzieliby§my si¢ dalszych
szczegotow.

...skierowal/a/o nas do Panstwa.

Powotywanie si¢ na wyrob

PrzeczytaliSmy Panstwa ogloszenie reklamowe/
reklame¢ w (ostatnim wydaniu) ... .

Powotlujemy si¢ na Panstwa reklame¢/ogloszenie
reklamowe z dnia ... .

Z Panstwa ogloszenia reklamowego/reklamy

z dnia wnioskujemy, ze ... .

Pafstwa prospekty reklamowe dostaliSmy
w/na ... .

Dzi¢kujemy Panstwu za przestanie (nam)
nowego katalogu Pafistwa wyrobow.

Na stoisku wystawowym Pafistwa firmy /
na targach .../wystawie specjalistycznej,
branzowej zapoznali§my si¢ Z najnowszym
wzorem/modelem Pafstwa ... .

ByliSmy pod wrazeniem wystawionego/ej
przez Pafistwa... .

Nasi wspélnicy wyrazili uznanie dla Pafistwa ... .



28 Anfrage

Die Nachfrage nach ... in ... ist stark gestiegen.

Als ... von ... haben wir/unsere Kunden
laufenden Bedarf an ... und sind deshalb an
Thren ... interessiert.

Ihre ... entsprechen unseren Anforderungen/
Vorstellungen (den Anforderungen/Vor-
stellungen unserer ...) /sagen uns/unseren ...
zu/gefallen uns/unseren ... sehr gut.

Deshalb
da wir gerade Preisangebote priifen

da wir zur Zeit unser Angebot fiir ...
disponieren

bezugnehmend auf

ein Gespriach mit ... auf ...

unser Telefongesprich vom ...

Ihre Annonce in ... vom ...

Ihr Fax/Schreiben vom ...

bitten wir Sie um/wiirden wir uns freuen
liber/wiren wir IThnen (sehr) dankbar fiir/
verbunden fiir

die (baldmégliche) Zusendung

- der aktuellen/derzeit giiltigen Preisliste.
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W ... popyt na ... znacznie wzro6st.

Jako ... ... mamy/nasi klienci maja
biezace zapotrzebowaniena ... i dlatego
jesteSmy/sa zainteresowani Pafstwa ...

Pafistwa ... odpowiadaja naszym wymaganiom/
spelniaja nasze wyobrazenia (odpowiadaja
wymaganiom/spelniaja wyobrazenia naszych...)
/zdobyly nasze uznanie/uznanie naszych... .
Dlatego

poniewaz wlasnie poré6wnujemy oferty cenowe

poniewaz obecnie przygotowujemy nasza
oferte na ...

powotujac si¢ na

rozmowg Z ... na ..

nasza rozmowg¢ telefoniczna z dnia ...
299

Pafistwa telefax/pismo z dnia ...
prosimy Panstwa o/cieszyloby nas/
byliby$§my Pafistwu bardzo wdzigczni/
zobowiazani za

rychte przystanie nam

- aktualnego/obowiazujacego cennika



30 Anfrage

- eines Kostenvoranschlages fiir ....

- eines festen/verbindlichen/freibleibenden/
unverbindlichen Angebotes fiir ...
Ihrer ... (mit kostenlosen Mustern/Priif-
stiicken lhrer ...) so bald als moglich/bis
zum ... .

-von ... Exemplaren Ihres neusten (illustrierten)
Kataloges in ...-er Sprache.

- von Broschiiren/Falt-/Informationsblédttern/
Werbeprospekten/Prospekten/Prospektmaterial.

- einer Musterkollektion (in Orginalgro3e) zur
Ansicht (damit wir die ... vor dem Kauf auf
ithre .../Qualitdt/Beschaffenheit) priifen kénnen.

- der technischen Beschreibung/Dokumentation/
verfiigbarer Unterlagen iiber ... .

(zwecks)

Erteilung eines Probeauftrages
Markttest
Informationen fiir unsere Kunden in ... iiber ...)

egenauer/detaillierter/ausfiihrlicher Informa-
tionen iber ...

- Ersatzteile als Bestandteil der Lieferung.

- die Herkunft der Ware.

-die von Thnen zum Preis ...angebotenen ... .
-zu Wartung/Service.



Zapytanie ofertowe

31

- Kosztorysu dla ...

- oferty wiazacej/niewiazacej
dotyczacej ...
Pafhstwa ... (z bezptatnymi wzorami/
prébkami Pafistwa ... ) tak szybko, jak
to jest mozliwe/do dnia ... .

- ... egzemplarzy Pafistwa najnowszego
katalogu (ilustrowanego) w jezyku ... -m.

- broszur reklamowych/folderéw/ulotek
informacyjnych/prospektéw

- kolekcji wzorcowej (w rozmiarze oryginalnym)
do obejrzenia (zeby$my mogli przed nabyciem/
kupnem zbadac¢ jako§é/wlasciwosé/stan).

- pelnego opisu technicznego/dokumentacji
technicznej/posiadanych dokumentéw
dotyczacego/ej

(w celu)

zlozenia Pafistwu zaméwienia/zlecenia prébnego
przeprowadzenia testu rynkowego
informacji dla naszych klientéw w ... 0 ...)

eprzestanie nam dokladnych/wyczerpujacych
informacji dotyczacych ...

-czeSci zamiennych jako elementu dostawy.
- pochodzenia towaru.

- oferowanych przez Pafistwa po cenie ... ... .
- konserwacji/serwisu technicznego.



32 Anfrage

edie Angabe
genauer/detaillierter Parameter ILhrer ...
folgender Daten ... , betreffs ... .
-von Lieferbedingungen/-mdoglichkeiten,
-menge und -zeiten.
- des Materials/Netto-/Bruttogewichtes/
der Qualitédt Threr ... .
-des Brutto-/Netto-/niedrigsten Preises
(wegen des scharfen Wettbewerbes)/des
Festpreises/des giiltigen Preises fir ... .

Preise

- der Transportart, der Transport- und
Verpackungskosten.

- der Zahlungsbedingungen.

- der Mindestbestellmenge fiir eine
(Probe)lieferung.

Wir bitten um Mitteilung, ob Preis und
Angebot weiter aktuell sind.

(betrifft unverlangtes Angebot)

Wir iibersenden Thnen in der Anlage



